
Торговая фирма

Ознакомиться

Али-баба 



Компания Али-баба
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на рынке, на текущий 
момент оценка 
бизнеса 
Х млн тенге 

3,5 года

составил 
товарооборот
в прошлом году

170 млн 

работают в нашей
компании

9 сотрудников

на территории 
Казахстана турецкого 
завода “ПекинШахер”

Официальный 
дистрибьютор 

проводим 8-этапную 
проверку качества 
продукции

более 130 позиций, 
в сравнении 
с конкурентами, 
у которых 30-40 
позиций

Предлагаем

рентабельность  
месячного дохода

средняя сумма 
рентабельности 
в месяц - 6 500 000 тг

40%

Проверка 
качества



Продуктовая линейка
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Али-баба - восточные сладости и сухофрукты

Более
130 позиций

Сухофрукты 
60 позиций

Восточные сладости 
70 позиций 

Импортная продукция
• Россия
• Вьетнам
• Китай 
• Таджикистан
• Узбекистан  
• Иран

01

02

03

ПекинШахер



Инвестиционная привлекательность 
проекта Али-баба

За 3,5 года существования нашу продукцию 
(более 130 позиций) выбирают в 75 
супермаркетах и 420 магазинах

Качество, проверенное временем

Гарантированная налаженная поставка 
и точный срок замены товара 
По истечению срока годности 
возвращается только 10% товара

Долгосрочное сотрудничество с магазинами

подробнее

Поставщики для более 30 
садиков и школ

связаться
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Из 240 супермаркетов Астаны наши товары 
будут поставляться в 30% супермаркетов

Данные по рынку

Увеличение объемов ЦА:
• Костанай 
• Астана

05

100% конверсия в:
• Костанае
• Рудный
• Аркалык
• Жетыгара

Цель Прогноз на Астану
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Сеть крупных супермаркетов 
Астыкжан в городе Астана Частные сады и школы

Сеть супермаркетов Galmart Сеть супермаркетов Small 

Наши потенциальные
клиенты в Астане



Успешные сотрудничества

Официальный дистрибьютор 
на территории Казахстана турецкого 

завода “ПекинШахер”

Увеличили обороты с 10 млн до 35 млн 
за   1,5 года 

10 млн

35 млн
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Инвестиции позволят бизнесу значительно 
масштабироваться в ключевых показателях
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Количество партнеров 
по реализации товаров

с вами

150

Товарооборот

с вами

300-
350
млн/год

с вами

16

Штат

Астана



Финансовые показатели
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Рентабельность 
от 30-40% месячного дохода

30-40%

Средняя сумма 
рентабельности в месяц –

6 500 000 тг

6 500 000



Смета
10

Капитальные вложение

Закуп товара сухофруктов 50 000 000

Турецкие сладости 50 000 000

Итого: 100 000 000

Расходы на запуск

Маркетинговые расходы на запуск 2 000 000

Итого: 2 000 000

Операционные расходы
Аренда помещения 600 000
Зарплата продажи 600 000

Итого: 2 000 000
Резерв на непредвиденные расходы: 10 470 000
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Мы предлагаем 1 формат участия.  
Займ на выгодных условиях

80 
млн тг

Пороговый вход: 
5 млн тнг

Ежегодные 
Вознаграждения:

Окупаемость: 12 
мес.

40%

Займ на 5 млн

Годовые:

Ежемесячно:

Рентабельность:

2 млн

166 тыс тг

40%

Пример:

Займ на 10 млн

Годовые:

Ежемесячно:

Рентабельность:

4 млн

333 тыс тг

40%
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В сравнении с другими предложениями 
рынка займ Алибаба выгоднее на 20%

Доходы от сдачи квартиры 

Тенговый депозит 

Заем Алибаба

01

02

03

10% годовых

16%

40%

Выгода в 20%



13

Гарантии
Прозрачность
В использовании инвестиционных средств - все 
средства пойдут на развитие товарооборота в городе 
Астана

Гарантированное
Гарантированное возвращение инвестиций -
налаженный процесс в городе Костанай

Договор займа
Имеющий юридическую силу
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