Коммерческое предложение и Условия продажи.
Предмет предложения:
Продажа действующего бизнеса в сфере поставок и обучения по Bubble Tea.
Описание бизнеса:
Наш бизнес является лидером на рынке продукции для Bubble Tea и предлагает широкий ассортимент товаров и оборудования, включая
- Продукция: джузболы, тапиока, саго, одноразовая посуда (стаканчики, крышки, трубочки), баночки для закатки, порошковые напитки, сиропы, джемы, красители, цветочные чаи.
- Оборудование: Мы предлагаем разнообразное оборудование для запуска Bubble Tea, кафе или других заведений. Наша компания поставляет оборудование для любых видов заведений, будь то Bubble Tea, кофейни или другие типы бизнеса.
- Эксклюзивные позиции: У нас есть секретные позиции, такие как уникальные порошки, джемы, сиропы, которые невозможно скопировать нашими конкурентами, что обеспечивает уникальность и конкурентные преимущества на рынке.
Мы предоставляем всё необходимое для полного запуска бизнеса Bubble Tea или чайного дома.
Финансовая информация:
	Показатель 
	Значение (млн тенге) 

	Годовой оборот 
	500 

	Чистая прибыль 
	190

	Средний месячный оборот 
	[bookmark: _Int_8O30Wami]40-60

	Средняя месячная чистая прибыль 
	[bookmark: _Int_CDKRsyE7]17-18

	Финальная чистая прибыль 
	15



Активы:
- Клиентская база: Полный список клиентов, включая потенциальных покупателей, которые регулярно закупают товар.
- Веб-ресурсы: Три полностью готовых и работающих сайта (по оборудованию, розничной и оптовой торговле).
- Бизнес-модель: Готовая и отлаженная бизнес-модель, учетные системы и все необходимые процессы.

- Логистика: Проверенные маршруты по $0.8 за килограмм из Гуанчжоу в Алматы с быстрыми сроками доставки от 14 до 20 дней. Эта логистика включает перевозку любого оборудования и продукции по фиксированной цене, независимо от плотности.
[bookmark: _Int_5tuSQ6LU]- Товарные запасы: Продукция на складе на сумму 60 млн. тенге, которую можно приобрести отдельно по закупочным ценам с дополнительной скидкой в 5%.
	Продукт 
	Высокое качество 
	Среднее качество 

	Джузболлы 
	3650 тенге 
	3100 – 3200 тенге 

	Тапиока
	720 тенге
	540 тенге 



Персонал:
В компании работают 4 сотрудника и 1 программист, которые не переходят вместе с компанией, оставаясь в нашей команде.
Причина продажи:
Мы приняли решение продать данный бизнес по причине невозможности одновременно управлять несколькими компаниями. В настоящее время мы открываем новое дело, которое требует полного вовлечения наших ресурсов, времени и квалифицированных специалистов. Учитывая значительный потенциал и прибыльность бизнеса, требуется активное руководство и внимание для дальнейшего успешного развития. Однако, в данный момент, у нас нет возможности уделять ему должное внимание.
Условия продажи:
- Этапы сделки: 
  1. Передача имени, сайтов и всех связанных активов.
  2. Передача контактов всех поставщиков, включая прямые контакты с заводами, минуя посредников.
  3. Передача всей логистической информации, включая контакты и существующие договоренности.

- Сроки: Ориентировочные сроки полного завершения сделки составляют две недели. В этот период также будет включено обучение нового персонала по вопросам управления закупками и поддержания необходимого уровня запасов, чтобы избежать дефицита или излишков на складе.

